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Gangige Druckmaschinen-Druckvertahren
und abgedeckie Formate

ISO/DIN-Reihen A-D (mm X mm)

Offsetdruck
Tiefdruck
Hochdruck
Siebdruck

Flexodruck

17 February 2011

A- B- C- D-
4-0 1682 x 2378
2-0 1189 x 1682 | 1414 x 2000
-0 841 x 1189 1000 x 1414 | 917 x 1297 771 x 1091
-1 594 x 841 707 x 1000 648 x 917 545 x 771
-2 420 x 594 500 x 707 458 x 648 385 x 545
-3 297 x 420 353 x 500 324 x 458 272 x 385
-4 210 x 297 250 x 353 229 x 324 192 x 272
-5 148 x 210 176 x 250 162 x 229 136 x 192
-6 105 x 148 125x 176 114 x 162 96 x 136
-7 74 x 105 88 x 125 81 x 114 68 x 96
-8 52 x74 62 x 88 57 x 81
-9 37 x 52 44 x 62 40 x 57
-10| 26 x 37 31 x 44 28 x 40
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Druckvertahren im Digitaldruck und
abgedeckte Formate

* Inkjet

Kleinformate ca. A3 sowie
Grof3formate bis Super-
Grof3formate im Grafischen

Markt

Anwendung im Siebdruck
und Flexodruck

* Elektrofotogratie

Xerografie, Toner

LEP, Electrolnk (HP Indigo)
Kleinformate bis A3+

Anwendungen im Offset-
und Flexodruck

17 February 2011

ISO/DIN-Reihen A-D (mm X mm)

A- B- C- D-
4-0 1682 x 2378
2-0 1189 x 1682 | 1414 x 2000
-0 841 x 1189 1000 x 1414 | 917 x 1297 771 x 1091
-1 594 x 841 707 x 1000 648 x 917 545 x 771
-2 420 x 594 500 x 707 458 x 648 385 x 545
-3 297 x 420 353 x 500 324 x 458 272 x 385
-4 210 x 297 250 x 353 229 x 324 192 x 272
-5 148 x 210 176 x 250 162 x 229 136 x 192
-6 105 x 148 125 x 176 114 x 162 96 x 136
-7 74 x 105 88 x 125 81 x 114 68 x 96
-8 52 x 74 62 x 88 57 x 81
-9 37 x 52 44 x 62 40 x 57
-10| 26 x 37 31 x 44 28 x 40
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Betriebsgréfien in der Druckbranche.

BVDM-Daten, 2009

Beschaftigtengréfienklasse Anzahl Betriebe Anteil %
- 9 7.221 70,1
10- 19 1.357 13,17 ca. 94 % < 50 MA
20- 49 1.054 10,23
50- 99 378 3,67
100-499 275 2,67
500-999 13 0,13
1000 und mehr 3 0,03
Gesamt 10.301 100,0
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Druckerzeugnisse im Druckmarki.
BVDM-Daten 2009, Betriebe > 20 Beschaftigte, Umsatz in Mio. Euro

Werbedrucke, Kataloge 5.725

Kataloge 1.139

Plakate 409

Geschaftsberichte 75

Andere Werbedrucksachen 4,102
Zeitschriften 1.666
Geschaftsdrucksachen 1.305
Zeitungen, Anzeigenblatter 1.391
Bicher, kartografische Erzeugnisse 1.168
Bedruckte Etiketten 1.077
Kalender/Karten 130
Sonstige Druckerzeugnisse 1.572
Summe 14.034

Auch Digitaldrucksegmente

17 February 2011
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Digi’ro?eprég’re Segmente sind nicht
]

Bestanateile

Traditioneller Druckmarkt, laut
BVDM:

Insges. rd. 10000 Betriebe fertigen Waren
im Wert von ca. 14 Mrd. Euro

Hier wird das gréfite kommerziell gedruckte
Volumen abgewickelt

Die Branche ist gut bedient mit Lésungen, um
dieses Volumen abzuwickeln

Auftraggeber sind hauptsachlich grofe,
mittlere und kleine Wirtschaftsunternehmen,
kaum Privatkunden

Hauptkriterien: Grofde Druckvolumen
preisgunstig in hoher Qualitat und schnell
abzuwickeln

In diesem traditionellen Druckmarkt platziert
sich zunehmend der Digitaldruck

17 February 2011

es trad. Druckmarktes

Digital-geprégte Segmente sowie
bestimmte Anwendungsgebiete, die
sich aus dem traditionellen
Druckmarkt entwickelt haben

Transaktionsdruck, Transpromo
Direktmailing
Techn. Dokumentation

Bestimmte PoD-Formen wie z. B. Books-on-
Demand

Diese Segmente kénnen nicht durch den
klassischen Druck bedient werden sondern
bedingen von vornherein Digitaldruck:
Entweder werden variable Daten verarbeitet
oder der Logistikprozess erfordert PoD

ausschlieBliche Digitaldrucksegmente

Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ
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Unsere Kunden im Grafischen Markt...

Professionelle . .
Designer Druckdienstleister (PSP)
Beschilderung Gewerbl. Drucker Industrial /Specialty
(Commercial & Photo)
* Professionelle e Schnelldrucker » Gewerbl. Offset- und e Etiketten- und
Fotografen e Kleine Schildermacher Digitaldrucker Verpackungs-
* Designer « Copy Shops/ * Fotospezialdruck/ konvertierer
Reprografen Fotofinisher * Verarbeitende Industrie
(Publishing & Transactional)
* Architekten, Ingenieure ¢ Grof3formatdruck * Direkimailer
* MCAD, GIS * Siebdrucker  Transaktionsdruck

Plakatdruck, Messebau  * Verlags- und Buchdruck
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...und was sie kaufen

Professionelle
Designer Druckdienstleister (PSP)

Beschilderung Gewerbl. Drucker Industrial/Specialty

(Commercial & Photo)

- LM Sy

Publlshlng & Tronsochonol

(Labels & Pcckoglng)

A
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Eingesetzte Technologien

* Inkjet-Technologie
— HP DesignJets
— HP Scitex
— HP Color Inkjet Web Presses

* HP Electrolnk (Liquid Electro Photography)
— HP Indigo

9 17 February 2011 Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ



Direkt und individuell
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Design Proofing Filme Platten Andruck und Fortdruck Weiterverarbeitung

. /

HP Indigo-
Druckwerk
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Indices Growth Rate (2004 = 100%)
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P Indigo wéchst schneller als der Markt

*Include Offset, Gravure and Flexo HP |ndl90 Pages 5.9x
Source: The future of Printing, PIRA, EIU Economist by the EoY 2010

Conventional

Printing* forecasted to

T T T T T T T T T

2003 2004 2005 2006 2007 2008 2009 2010 2011 2012 2013

decline 10% by 2013
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Die HP Indigo Technologie
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HP Digital Ottset Colour

1. Digital 2. Offset 3. Colour
* Das Druckbild wird * Flissigfarbe HP Electrolnk * Farbbrillanz, Farbvielfalt, Farbumfang
direkt aus digitalen | ¢ Gummituchzylinder * CMYK und bis zu 3 Zusatzfarben
Daten erzeugt * Anmutung wie bei Offsetdruck * HP IndiChrome: 6- bzw. 7-Farbendruck
* Bedruckstoffvielfalt e Schmuckfarben, PANTONE-Farben, uvm.

Iy -
Progressive, Profitable Printing iﬁ



Druckwerk der HP Indigo 7500 Digital Press

Laser Imager

Laserstrahl

Fotobelichtungs-
zylinder

Farbwalzen

Gummituch-

zylinder

Gegendruck-

zylinder

Bogenwender
for Schén- und

Widerdruck

Der Digitaldruck ist der direkteste
Druckprozess, da die Druckdaten ohne weitere
Umformung direkt im Druckwerk verarbeitet
werden.

Ein Laserbelichter schreibt das Druckbild auf
den Fotobelichtungszylinder, auf dem zunéchst
ein elektrostatisches Ladungsbild entsteht.

Die elektrisch geladene Flissigfarbe HP Electro-
Ink wird dem Fotobelichtungszylinder iber die
Farbauftragswalzen zugefihrt und farbt die
belichteten Stellen ein.

Das nun sichtbare Druckbild gelangt auf den
Gummituchzylinder, wird von diesem
vollstandig auf den Bedruckstoff, der auf dem
Gegendruck-zylinder montiert ist, Gbertragen
und trocknet und verfestigt sich sofort.

Nachdem alle Farben aufgebracht sind, steht
der Bogen zum Widerdruck bzw. zur
sofortigen Weiterverarbeitung bereit.

Progressive, Profitable Printing
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Flissigtarbe HP Electrolnk

* Flussigdruckfarbe, die statisch aufgeladen Detailausschnitte
werden kann

* Gleiche Pigmente und PartikelgréBBen wie
herkémmliche Offset-Druckfarben

* Dinne und elastische Druckfarbenschicht
* Keine Trocknungszeit
* Kein Punktzuwachs

* Drastische Reduzierung von Wellungen und
Schrumpfung des Papiers

* Vorteile
—  Sehr scharfe Kanten

— Feine Rander

- Klarer Hintergrund

— Brillante, satte Farben
— Sofortige Trocknung
— Offset-Farbpigmente

17 February 2011 Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ



Farbspekirum von HP Electrolnk

* Die Standardprozesstarben CMYK

* HP IndiChrome Sechs- bzw. Siebenfarben-Set CMYKOVG

- CMYK plus Orange, Violettblau, Grin, dadurch gréBerer Farbraum,
besserer PANTONE-Simulation (lizensiert fir PMS und PANTONE Goe-

Orange Violett- Grin

Simulation, > 3000 Farbténe) und Farbreproduktionsméglichkeiten weit blau
iber den CMYK-Bereich hinaus 2
* HP IndiChrome-Schmuckfarben N > 1089 PANTONE
S5 Schmuckfarben
— Aus einem Satz von Basisfarben kénnen Schmuckfarben gemischt werden, ,.s Mig
die fast den kompletten PANTONE®-Farbumfang umfassen. -1 L)
* Fotodruck, CMYK plus Light Magenta and Light Cyan
— Durch Hinzufigen von hellen Cyan- und Magenta-Farben zu CMYK . .
kénnen helle Bildpassagen und Verlaute, Haut- und Pastellténe zarter, Lioh :
. . . . ight Light
feiner, brillanter und plastischer wiedergegeben werden. Magenta Cyan
* Weif}
* Spezielle Sicherheitsfarben Weif

* Matte transparente Farbe fir Schmucklack-Effekt

Progressive, Profitable Printing




IndiChrome On-Press 6C-Farbraum

+b

Prozess IndiChrome
Yellow Orange

+a

Prozess
Magenta

IndiChrome
Violett
Prozess

Cyan ) b
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HP Electrolnk: Optische Dichte

Offsetdruckfarbe
5 2,0 Tonerpartikel (> 7 um)
9 1,8
E Die optische
o 1,6 + Dichte von HP
5 Electrolnk ist mit Tonerbasierende
% 14 4 Offsetdruckfarbe Farbdruckverfahren
S vergleichbar. benstigen die funf- bis
-J_é_ 12 4 sechsfache Farbmenge,
O um dieselbe Farbdichte

1,0 wie im Offsetdruck

bzw. HP Indigo Digital-

druck zu erzielen.

: - Quelle:
6 7 Schumann/Kuper

(Deutscher Drucker
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HP Electrolnk — Glanzverhalten

100

- : Konstanter hoher Glanzeffekt bei
qitaler Farbkopierer

90 jeder Papierstruktur
80
" » Indigo Electrolnk (4. Generation):
< Sehr gute Annéherung an Ideallinie
Glanz des " Ideallinie
Druckbildes  sg » Offsetfarbe:
(%) Sehr gute Anngherung an Ideallinie
40 .

Konstanter mittlerer Glanzeffekt bei

drucksystem A mit Toner
jeder Papierstruktur

30

20 Konstanter niederer Glanzeffekt bei

ieder Papierstruktur

drucksystem B mit Toner
10

0O 10 20 30 40 50 60 70 80 90 100

Papierglanz (%)
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Entwicklung der Wertigkeit des
Digitaldrucks

Wertigkeit und Komplexitat der Anwendungen

und der Druckerzeugnisse

1990

Basis-Digitaldruck fur
Druckbranche, CMYK,
beinahe Offsetqualitét,
Digitaldruck fir Werbe- und
Marketingdruck-erzeugnisse,
umfangreiche Papierauswahl.

Vorher: Einzeldrucke
auf Kopierpapier fir
Burokommunikation,
CMYK, wenig graf.
Spezialanwendungen,
kaum Finishing, wenig
hochwertige Papiere,

Digitaldruck fir Etiketten-
und Verpackungsdruck,
CMYK + 2 Sonderfarben,
beinahe Offsetqualitat,
erweiterte Auswahl an
Bedruckstoffen, Kunststoffe,
Folien, usw.

WeiBe Druckfarbe fir
spezielle farbige und
durchsichtige Bedruck-
stoffe, sehr groBe Aus-
wahl fir hochwertige
Anwendungen.

Digitaldruck fir Fotodruck-
anwendungen, CMYK +

Light Magenta, Light Cyan,
beinahe Fotoqualitat.

Matte transparente
Farbe fir Schmuck-

CMYK + 3 Sonderfarben, | keffekt.

Offsetqualitat, groBe
Papierauswahl, Kunststoffe,
Folien, usw.

1993

Beginn des
Digitaldrucks

2000 2010

Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ



Flissigtarbe HP Electrolnk

* Flissigdruckfarbe, die statisch aufgeladen werden kann

* Gleiche Pigmente und Partikelgréfien wie herkémmliche Offset-Druckfarben
* Dinne und elastische Druckfarbenschicht

* Keine Trocknungszeit

* Kein Punktzuwachs

* Drastische Reduzierung von Wellungen und Schrumptung des Papiers

* Vorteile
— Sehr scharfe Kanten
— Feine Rénder
— Klarer Hintergrund
— Brillante, satte Farben
— Sofortige Trocknung
— Offset-Farbpigmente

17 February 2011 Progressive, Profitable Printing



Vorteile der HP Indigo-Technologie

* HP Electrolnk® — Flissigfarbe mit Offset-Farbpigmenten

* Nur ein Farbdruckwerk — fir bis zu sieben Farben
 Dynamisch-variable Bebilderung

* Offset-Farbtransfer

* Hoéchste Druckgite — Offset “Look-and-Feel”

* Keine Filme oder Platten

* Vernachléssigbarer Einrichtungsaufwand

* Sehr grof3e Bedruckstoffvielfalt

* Sofortige Weiterverarbeitung, Drucke sind sofort trocken

* Sichere Weiterverarbeitung, da keine elekirostatische Restladung
 Elektronisches Sortieren, automatischer Schén- und Widerdruck
* Verarbeitung von 5, 6 oder 7 Farben, Schmuckfarben (Pantone®)
¢ On-Demand

* Personalisierung

¢ u.v.m.

17 February 2011 Progressive, Profitable Printing



P Inkjet Losungen tir den

ochgeschwindigkeitsdruck
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HP Inkjet Web Press

Ink Delivery Station

| l

Rewinder Writing system 2

Writing system 1 Unwinder
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Druckkoptanordnung, skalierbare Architektur

Iy -
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Zuverlassigkeit in der Produktion

* Jedes Schreibsystem enthalt 70 4,25-Zoll-
Druckképte, die in 5 Doppelreihen mit je
14 Druckképfen angeordnet sind

— 2 Druckkopfreihen pro Farbe und fir den HP
Bonding Agent

* Jeder Druckkopf enthalt 2 Reihen von 5280

Disen bei 1200 Disen pro Zoll
— 739.200 Disen pro Drucksystem

* Fehlertoleranz und Lastverteilung

* In-line-Prozesskontrolle fir bestandige
Leistung

— Uberwacht die Disen und die Druckképfe sowie
die Druckqualitét

—  Uberprift Farbkalibration und optische Dichte

A
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Plain Oftset Media Run Great

* Verarbeitung von Standard Offset-Papier
— Kein teures spezielles Inkjet-Material nétig

“IPress

Druck ohne Bonding Agent

* Prinzip des farblosen Bonding Agent Nicht alle Pigmente verbleiben
nahe der Oberflache.

— Vermeidet héhere Produktionskosten

— Mediengewichte von 40 — 350 gsm

— Bonding Agent wird vor dem Druck nur aut
den zu bedruckenden Flachen autgebracht

— Bonding Agent fixiert die Pigmente an oder G LT
nahe der Papieroberfléche ‘ \ P
* Erméglicht verbesserte Druckleistungen bei ress

ungestrichenem Papier, speziell bei porésen
leichten Medien

Druck mit Bonding Agent

Farbmittel reagiert mit dem Bonding
Agent und verbleibt nahe der Oberflache
und verbindet sich mit dem Papier

Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ



HP Digitaldrucksysteme tir den Produktionsdruck

KOMMERZIELLER BOGENDRUCK KOMMERZIELLER ROLLEENDRUCK INDUSTRIELLER ROLLENDRUCK

HP Indigo 7500 Digital Press HP T300/T350 Color Inkjet Web Press HP Indigo \WS6000 Digital Press
AuBergewshnliche Produktivitat und HP Inkjet-Lésung fir den Hochgeschwindigkeitsdruck mit Digitale Produktion hoher Druckvolumina von
niedrige Gesamtbetriebskosten fir den bahnbrechender digitaler Leistung. mittelgroBBen Etiketten- und Verpackungsauflagen.

Hochvolumendruck — mit unibertroffener
Offsetqualitat.

HP Indigo press 5500 HP T200 Color Inkjet Web Press HP Indigo press ws4500
Die produktive digitale Lésung mit dem HP Inkjet-Lésung fir den Hochgeschwindigkeitsdruck mit Produktiver, kostenginstiger und vielseitiger Druck von
sLook-and-Feel” des Offsetdrucks und echter bahnbrechender digitaler Leistung. Etiketten, Schrumpfbanderolen und Verpackungen.

Fotoqualitét.

HP Indigo press 3550 HP Indigo W7200 Digital Press

Fortschrittliche kostengiinstige Drucklésung Offsetqualitat mit hoher digitaler Produktivitét fir groBe Volumina, mit Fokus auf spezifische
fur bedarfsorientiertes Drucken. Anwendungen.

A
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Prozesskontrolle im Digitaldruck
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Anforderungen an Digitaldruckbetriebe

* Schlanke Organisation und Arbeitsweise
* Marketing- und Vertriebsorientierung
— Mehr Kundenorientierung aller MA als Produktionsorientierung
* Vielseitigkeit der Mitarbeiter, Flexibilitat in vielerlei Hinsicht
— Ubergreifende Kenntnisse und Erfahrungen
o Ublicherweise schnelle Abwicklung, Termintreue
* Grof3e digitale Kompetenz
— Datenformate, Variable Datenverarbeitung, Datensicherheit, Internet-Anwendungen
» Grof3e Fertigungstiefe, Volldienstleister
— Hohe Qualitat tber den gesamten Fertigungsprozess

* Vorstufenanwendungen und Finishing auf Digitaldruck abgestimmt

31 31 17 FéBrbebyty 2011 Progressive, Profitable Printing
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Beispiel eines Kleinbetriebes

Unser Team

Caroline Schneider Iris Plitt Kathrin Illenseer
Geschaftsleitung Assistenz der Geschaftsleitung Mediendesignerin

089/415598-11 089/415598-17 089/415598-18
c.schneider@msdd.de i.pli k.llenseer@msdd.de

N N
Martin MeBner Sabine Hoffmann Carsten Schmidt-Pauly
Operator Buchbinderin Mediengestalter/Operator/Buchbinder
089/415598-14 089/415598-16 089/415598-16
m.messner@msdd.de s.hoffmann@msdd.de c.schmidtpauly@msdd.de
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Prozesskontrolle beinhaltet folgende
Elemente

Passer & Registrierung

Farbe, Farbwerte

Farbstabilitat im Auflagendruck
Farbhaftung

Eigene Testform zur sporadischen Kontrolle
Maschinenkalibrierung (LUT)

Verbrauchsmaterial

34 17fFebrary 2011 Progressive, Profitable Printing



Passer & Registrierung

& Blanket

Replace Blanket | Temperature | 2nd Transfor | Cloaner Page Shift | Log

e Visuelle Kontrolle anhand der T N =B
Passermarken & Motiv e 5 301,300 gt 1783009 e l:":' - |
S— = ]
* Regelung des Separationspassers : 3 ]
per Software (Mausklick) = T []=
 Separationspasser wird je nach NSRS
Grammatur konfiguriert '
: : R e |
* Registerpasser, Regulierung T —
ebenfalls mittels Software L L L=
— Registerpasser (Schén- und i =i et —
Widerdruck) erreicht nicht ganz die
Konstanz des Offsetdrucks (keine —
Zieh- & Vordermarke vorhanden) T = )

\
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Farbe & Farbwerte

» Offset ISO Proof dient als Referenz

* Einstellung der Farbwerte anhand s S T e

. s T v . A
der Tonwertkurven in der — e — —

. ) = o ] a =
Bediensoftware erméglicht - 0 o]
verschiedene Tonwertzuwdchse g = S EE
des Offsetdrucks zu simulieren . HeE W =
— Jobticket sichert alle relevanten T L ETT mE=

Farbinformationen pro Job e G T el - e ==

— Hohe Reproduzierbarkeit

* Auf ws4500 (Rolle) installierter 6¢-
Farbraum (Orange+Violett)
ermdglicht eine genauere
Simulation von Sonderfarben
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Farbstabilitat im Autlagendruck

* Farbdichte wird automatisch
inline gemessen und reguliert

e Hohe Akzeptanz der Kunden
bzgl. Qualitat & Farbe

* Kundenaussage: Héhere
Farbstabilitat als bei
Tonersystemen

sheet 200

* Sehr farbstabil tber die gesamte
Auflage

 Seybold Report 2005 bestétigt i
die Erfahrung

Tonersystem

Quelle: Seybold Report Juli 2005



Farbhattung

* Wenig Probleme bei zertifizierten Papieren
— Abfrage aller zertifizierten Papiere auf Online-Portal méglich

* Testen aller nicht zertifizierten Papiere durch , Try & Error”

* Nichtzertifizierte Rollenpapiere kénnen im Haus vorbehandelt
werden (beschichtet)

* Operator Fingerspitzengefihl gefragt
— Blankettemperatur (Drucktuch)

* Bei aufwandiger Weiterverarbeitung Druck etwas ausharten lassen,
um die Kratzempfindlichkeit zu mindern

38 17 February 2011
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Sonstige Punkte

e Eigene Testform zur sporadischen Uberpriifung
* Maschinenkalibrierung mehrmals taglich

* Verbrauchsmaterial nach Druckbild und Laufzeit wechseln
— Blanket (Gummituch), PIP (Druckplatte), Farben im Betrieb nachfillen

* Daten in Offsetqualitét kénnen verarbeitet werden

* EAN-Code/Qualitét grof3er Handelsketten muss in der Vorstufe
speziell erstellt werden

39 17 February 2011
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FograCert Validation Printing System

,Das Erzielen der FOGRA Zertifizierung fir Digitaldrucksysteme
(Validation Printing Systems) ... liefert den klaren Beweis, dass das
Druckergebnis der HP Indigo 7000 Digital Press sowie der HP Indigo
press 5500 eine verldssliche Referenz fir die weiterfihrende digitale
Produktion darstellt.”

Alon Bar-Shany, vice president and general manager, Indigo Division, HP

* Prifung nach Normentwurf ISO/CD 12647-7:2007

* Keine Herstellerbindung bei der Substratauswahl

* Wahlméglichkeit bei der zu verwendenden Ansteuerungssoftware
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FograCert Validation Printing System

* Geprifte HP Indigo Digitaldrucksysteme:
— HP Indigo 7000 Digital Press
— HP Indigo press 5500

* Eingesetzte Ansteuerungssoftware:
— CGS ORIS Press Matcher Pro 5
— GMG Color Server 4.5

* Verwendete Substrate:
— Pearl Digital 170 g/m?
— Digi Gold Gloss 170 g/m?
— Digi Gold Matt 170 g/m?

41 17 February 2011 Progressive, Profitable Printing
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Prifungen:

* Glanz und Farbung des
Substrates

* Alterung und Lichtechtheit

* Farbdrift [Fading]

* Mechanische Stabilitat

[Karboniertest, Lackhaftung und

Brechen im Falz]

* Farbgenauigkeit aut Basis des

Ugra/Fogra-Medienkeils CMYK

V2 bzw. V3

17 February 2011

~ograCert Validation Printing System

Feststellung der Farbgenauigkeit
[Testtafel ISO 12642-2], des

Farbumfangs und der
Graubalance

Tonwertibertragung/Verlaufe
Registerhaltigkeit und Auflésung

Kolorimetrische
Tonwertibertragung

Homogenitat

Konsistenz [Kurzzeit- und

Langzeit-Wiederholbarkeit]

Progressive, Profitable Printing



Steigerung der Ausgabegeschwindigkeit bei HP
Indigo seit 1993 und wirtschaftlicher Nutzen

HP Indigo 7500 Digital Press

4000 .
Serie 3

L 3000 -

o Indigo UltraStream 2000
2 N HP Indigo press 3050/ 5000/3500/5500
23 Indigo E-Print 1000 Serie 2

O 2000 - TurboStream ;

o < e-print Pro+

Q) Platinum

Serie 1

T A R o

0,50 €

1993 1998 2000 2002 2005 2008

£
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0,40 €

0,30 €

0,20 €

0,10 €

Vollkosten pro Bogen (A3+, 4/0)




Praktische Auswirkungen tir die Druckindustrie:
Veranderung der Anzahl der Druckauftréage nach

Auflagenhohen (2004-2008)

* Frage: Sehen Sie in den genannten Bereichen fir Auflagenhéhen
(Gesamtdokument) jeweils eine Zunahme oder Abnahme von
Druckauftragen?
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Vorhersage Volumenentwicklung Farbdigitaldruck
2008-2013 nach Gerdateleistungsklasse
(Westeuropa)

F 140,07 B Ulirahochvolumen
c
Q %
T 100,0 - 67% pro Jahr
O
:;: 80,0 - B Produktions-druck
\E 60,0 A 24% pro Jahr
Qo
8 40,0 A 17% pro Jahr
2 @ Mittlere
2 200 Leistungsklasse
()

19% pro Jahr

0,0

2008 2009 2010 2011 2012 2013
M Einstiegs-systeme

Durchschnittliche jahrliche Wachstumsrate: 30%

Quelle: InfoTrends
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Wirtschattlichkeitsvergleich mit Ottsetdruck
— Broschire

$1,600

$1,400

$1,200 o i

$1,000 ——
$800 ——

Cost

$600
$400
$200

$0
0 500 1,000 1,500

Number of Printed Sets

=== 19 x 25" Offset Press 1262
HP Indigo press 7000

Quelle: InfoTrends
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Vergleich der Produktionszeiten — Broschiire,
Produktionsmenge 1000 Stick

19 x 25" Offset Press _
HP Indigo press 7000 -

0 2 4 6 8 10 12

Hours
1. Pre-press time (Check artwork, RIP, make plates etc.)
2. Printing time (Make ready and printing)

3. Drying time
B 4. Finishing time

Quelle: InfoTrends

17 February 2011
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Wirtschattlichkeitsvergleich mit Ottsetdruck
— Buch

$8,000
$6,000

$4,000 e

Cost

$2,000

$0
0 500 1,000 1,500

Number of Printed Sets

=== 19 x 25" Offset Press 131
HP Indigo press 7000

Quelle: InfoTrends

\
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Vergleich der Produktionszeiten — Buch,
Produktionsmenge 100 Stick

19 x 25" Offset Press -

HP Indige press 7000 I

0 5 10 15 20 25 30

Hours

1. Pre-press time (Check artwork, RIP, make plates etc.)
2. Printing time (Make ready and printing)
3. Drying time

B 4. Finishing time

Quelle: InfoTrends

\
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Wertsteigernde
Applikationen, Beispiele
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Was wird digital gedruckt?

Alles was geht!
Marketingunterlagen
Bedienungsanleitungen
Kataloge

Broschiren

Aktionsflyer

Einladungen
Speisekarten
Jahresberichte
Point-of-Sales-
Material
Direktmailings

Flexible Verpackungen
Etiketten,
Sicherheitsetiketten
Tasten- und
Bedienfelder
Faltschachteln

und vieles mehr



http://www.rako-etiketten.de/rako/galerie/gal_pharma.html

Sportartikel-

Handlerkataloge

52

* Hoher Aufwand

herkémmlicher
Katalogproduktion aufgrund
Landersprachen,
Héandlersortiment und
Anderungen im
Produktsortiment, auch
schwieriges Timing

Mangelhafte Aktualitat und
Vollstandigkeit der

Informationen

Fehleranfalligkeit bei
Bestellungen und Lieferungen

52 17 FéBrbebyuzey 2011

Internet-gestiitztes Database
Publishing System in
Verbindung mit Web-to-Print
und On-Demand-
Digitaldruck

* Handler bekommt
individuellen Katalog mit
seinem aktuellen
Woarensortiment, héhere
Bindung zu seinen Kunden

e Schnellere korrekte
Bestellabwicklung

* Hochwertige Qualitét und CI
bleiben erhalten

Progressive, Profitable Printing %ﬁ\




Bedienungsanleitungen,

Bordbiicher

* Automobiltypen werden in
einer Vielfalt an Modell-
varianten produziert

e Grundmodell, Cabrio,

Linkslenker — Rechtslenker,
USW.

* Bordbiicher missen
Sicherheitsaspekte erfiillen

* Benétigtes Volumen von
Bordbiichern nicht
vorhersehbar

* Produktion der Bordbiicher
unter diesen Aspekten
sehr aufwandig und teuer

53 17 FéBrbebyuzey 2011

* Bedarfsgerechte Produktion

der Bordbiicher ,,on-
demand” mittels Digitaldruck

* Bordbicher aller
Modellvarianten werden
druckfertig vorgehalten

* HP Indigo-Digitaldruck
erfillt notwendige
Sicherheitsaspekte

* Jede Stickzahl wird

sichergestellt, kann kurzfristig
angepasst werden

Aktuelle Inhalte

Produktion der Bordbiicher
erfolgt unter diesen Aspekten
sehr flexibel, schlank,
effizient, sicher und
kostengiinstiger

Progressive, Profitable Printing %ﬁ\




Individualisierte Vi
Produktbroschiren S =

* Erhéhung der Nachfrage * Individuelle * Kundenbindung: Interessent
und Erzeugung von Produktbroschire, Modell, bringt sich selbst mittels Web
Kundenbindung mit Details und Optionen in eine Stufe des
minimalem Aufwand werden vom Interessenten im Verkaufszyklus, die mit

e Beschaff Web selbst ausgewdhlt anderen Mitteln nur schwer

eschaffung von hbar it
Individualdaten von * Bedarfsgerechte erreic
Interessenten personalisierte Produktion * Interessentendaten
,on-demand” mittels
Digitaldruck
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Bedienungsanleitungen,
Bordbicher

* Automobiltypen werden in * Bedarfsgerechte Produktion | ¢ Jede Stickzahl wird
einer Vielfalt an Modell- der Bordbiicher ,,on- sichergestellt, kann kurzfristig
varianten produziert demand” mittels Digitaldruck |  angepasst werden
* Benétigtes Volumen von e Aktuelle Inhalte
Bordbiichern nicht
vorhersehbar * Produktion der Bordbiicher
e Produktion der Bordbiicher erfolgt unter diesen Aspekten
unter diesen Aspekten sehr flexibel, schlank,
sehr aufwandig und teuer effizient, sicher und

kostengiinstiger

A
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Flugnavigationshandbiicher,
lose-Blatt-Sammlungen

* GroBBer manueller Aufwand | ¢ Bedarfsgerechte Produktion | ¢ Aktualitét, immer korrekte

bei zeit-gerechter der Bordbiicher ,,on- Informationen
Zusammenstellung demand” mittels Digitaldruck | , Kost :
individueller Handbicher ostenersparnis
o 1 |
* Mangelhafte Aktualitét und Shhee Eeped

Vollstandigkeit der

Informationen

* Fehleranfalligkeit
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Direktmailing

Direktmarketing,

* Zielgruppen werden mit
unrelevanten Informationen
versorgt oder nicht
genigend erreicht

* Trotz hoher Kosten sind die
Reaktionen unzureichend,
d.h. die Kosten pro Reaktion
sind zu hoch!

57 57 17 F&Brbeby 2y 2011

* Digitaldruck erméglicht
gezielte Ansprache,
Individualisierungen der
Inhalte, hochgradige
Bildpersonalisierung

* Hohere Responsequoten
sowie niedrigere Kosten pro
Reaktion

Progressive, Profitable Printing %ﬁ\



eBusiness in der Druckbranche

© 2008 Hewlett-Packard Development Company, L.P. . . L.
The information contained herein is subject to change without notice Prog ressive, PrO'I:lbele Printi ng



Relativ einfache Auftragsstruktur, angelehnt an den
in der Druckbranche iblichen Auftragstluss

Unternehmens-
kunden

e —
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Heutige tir den Digitaldruck optimierte Struktur

Unternehmens-
kunden

Einheitliche Prozesse fir
Kreation und
Druckmanagement,
Automatisierungen bei
Standardprodukten, etc.
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Top-10 Online-Shopping in Deutschland 2009

Beliebteste Produkte nach Anzahl der Kéufer im Internet

Flige und

% Bahnfahrkarten 24:Mo.
2 Eintrittskarten 20 Mio.
3 Bicher 15 Mio.
4 Ubernachtungen 14 Mio.
5 Kleidung & Accessoires 13 Mio.

6 Unterhaltungselektronik 13 Mio.

7 Musik 12 Mio.
8 Filme 11 Mio.
9 Haushaltsgerate 11 Mio.
10 Computer 8 Mio.

61 61 17 FéBrbebyuy 2011

Progressive, Profitable Printing




Systematik bei eBusiness

A
Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ



Systematik bei W2P

Spez.
\UNae, Marketing-
Interessent und Vertriebs-
kompetenz

T eBusiness
It - S
IT-
Kernkompetenz Kompetenz

des Druckers

Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ



Spannweite méglicher W2B Szenarien

* Im ersten Modell ist ein W2P-System
ein zwischen Auftraggeber und
Druckdienstleister geschaltetes Print-
Bestellsystem.

*  Web-to-Print ist dafir die richtige
Bezeichnung.

* Das System tragt die Identitat des
Druckdienstleisters.

* Hauptziel ist effizientere KUNDE A
Bestellabwicklung. I

\
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Spannweite méglicher W2B Szenarien

* Das zweite Modell schlief3t das
Geschaft der Print-Kunden, die
Handelskandle in erster Ebene ein,
erweitert somit den W2P-Zugriff auf die  crossHaNDEL
Handelspartner, die auf ihren Markt

zugeschnittene Printprodukte ordern KUNDE AT ’ KUNDE A2 ’ KUNDE A3 ‘

kénnen. 3 4
* Die Portale tragen nun die Identitét des INDUSTRIE ll
Print-Kunden.
KUNDE A KUNDE B KUNDE C

e W2P wird somit mehr zu einer
Marketing- und Business-Ressource. _ I _ I _ I
Gleichzeitig kann das System weitere
Kunden bedienen.

\
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Spannweite méglicher W2B Szenarien

EINZELHANDEL

e |m dritten Modell wird eine weitere

KUNDE A1.1 ’ KUNDE A1.2 ’ KUNDE A1.3 ’
Handelsebene, z. B. der

A
Einzelhandel, eingebunden, der nun GROSS. 1
z. B. Produktinformationen HANDEL ll
bedarfsgerecht im Cl des Herstellers,

SR - KUNDE A1 KUNDE A2 KUNDE A3
aber mit seiner Identitat bestellen ‘
kann. i} i

* W2P wird so zu einer erweiterten INDUSTRIE l !
Marketing- und Business-Ressource fir
KUNDE A KUNDE B KUNDE C

den Grof3- und Einzelhandel.

B! I I

\
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Spannweite méglicher W2B Szenarien | aos

BRAUCHER
EINZELHANDEL
* Optional kdnnen im vierten Modell CUNDE AT ’ CUNDE Al 2 ’ CUNDE A13 ’
die Endverbraucher eingebunden .
werden, ein B-to-B-Modell wird zu GROSS. 1
einem B-to-C-Modell, mit dem z. B HANDEL ll
Print- und Non-Print-Werbeartikel
bezogen werden kénnen. KUNDE AT ’ KUNDE A2 ’ KUNDE A3 ‘
A
* Das System ist mehr als nur W2P und !
Ubernimmt somit Aufgaben der INDUSTRIE ll
Kundenbindung zum Endverbraucher
o KUNDEA |«
* Aus Web-o-Print entsteht Web-to- I
Business.

\
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EBERL PRINT und TUV SUD

Beispiel:

Mitarbeiter Mitarbeiter Mitarbeiter Mitarbeiter Mitarbeiter Mitarbeiter Mitarbeiter Mitarbeiter Mitarbeiter

! ! ! ! ! ! ! ! !

TUV-Intranet ‘

B S s NS S S S SR S

TOV- TOV- TOV- TOV- TOV- TOV- TOV- TOV- TOV-
Gesellschaften | | Gesellschaften | | Gesellschaften | | Gesellschaften | | Gesellschaften | | Gesellschaften | | Gesellschaften | | Gesellschaften | | Gesellschaften

TUV- TUV- TUV- TUV- ’ TUV- ’ TOV- ’ TUV- ’ TUV- ’ TOV-

\
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Der alte Bestellweg

Formular

—_ / Vormame. iachname
Mitarbeiter Formular geht an_ Formular wird an DTP-Abteilung
fullt Formular aus Druckabteilung TUV per FAX der externen Druckerei gefaxt/gesetzt

Ausdruck kommt per Fax
zuriick an Druckabteilng TUV

e
Auslieferung an
Mitarbeiter

P 2NN

Lieferung an interne Druck der Kartenim Mitarbeiter  Zur Freigabe Druckabteilung Druckerei
Druckabteilung Offset an Abt-Ltg.

Progressive, Profitable Printing ﬁ


http://blog.erento.com/wp-content/fax.jpg
http://blog.erento.com/wp-content/fax.jpg
http://blog.erento.com/wp-content/fax.jpg

Der neue Bestellweg

Freigabe durch Karte fallt in Druckordner der Druckerei druckt Mittwoch
Vorgesetzten Druckerei, wird digital mit und liefert Freitag an
per Email Sonderfarben gedruckt Mitarbeiter

Progressive, Profitable Printing ﬁﬁ



[ratei

Bearbeiten  Ansicht  Faworiten  Extras

7 ﬁKonvertieren - Auswéhlen

W [@ T 50D - TUY SUD Life Service GmbH - Miedermeier .., ] ‘

Mehr Sicherheit.
Mehr Wert.

Suchen Sie hier nach Inhalten und
Dokumenten

|¥] Einkauf u. Reisemanagement V.
E-[¥] Dienste —

|A

=[] Arbeitsschutzmittel

--[=] Bedarfsanforderung

--[=] Beamer

=-[®] Berufshekleidung
=-[®] Biiradrehstiinle

=[] Biiromaterial

=-[®] Druckmaterialbereitstellung
=-[®] EDV-Preislisten
H-[®] Faxgerate

=-[®] Fuhrparkmanagement
=-[®] Mobilfunk

=-[®] MNEUN Wasserspendersysteme
=-[®] Reiseportal

H-[®] Telefonendgerite

=-[®] Vertrage

-] visitenkarten

----- =] TOV SUD AG

----- & 10V 50D Akademie GmbH

----- =] TUV SUD Automnotive GmbH

----- =] TOV SUD Auta Service GmbH

----- =] TUV 3UD Chemie Service Gmbk
----- =] TOV 50D Cleancert GmbH

%

@ - B @ - @Seite 4 -@Extras -

= X

TUV SUD INTRAINET

HOME ENGLISH / GERMAN HNOTFALL INTERHNET BETRIEESRAT

Gesellschafien w || Konzernbereiche v || Intranet Regicnen

Sie sind bei: Konzernbereiche = Einkauf u. Reisemanagement = Dienste = Visitenkarten = TUY SUD Life Service 5mbH

L=Rill==}
17 {1
=]
1= ||im

11.11.2009 08:49

¢ Hier erhalten Sie gine @ Anleitung [ POF 199 KB 1 zur Visitenkartenbestellung

¢ Hier gelangen Sie zum Bestellformular @ Life Service Allgemein [ TAT 5 kB ]

¢ Hier gelangen Sie zum Bestellformular @ Life Service Consulting [ TAT 2 kB ]

¢ Hier gelangen Sie zum Bestellformular @ MPI[TXT 7 kB

¢ Hier gelangen Sie zum Bestellformular @ MT[TXT7 kB

Bl Abonnieren [[JZumeinen Inhalten £y Drucken

[©] ANSPRECHPARTMERSUCHE ?
(#) Adressbuch
() Leistungsverzeichnis

Suche nach

|Name.V0rname | » Suche

aad
TUV 8UD-Firmensuche

INHALT | AKTUELLES|




ZEITLICHER BEDARF UND KOSTEN

2.500 x 200 Visitenkarten pro Jahr

ALT
Prozessdauer: 10-15 Tage
Autwand intern pro VK: 40 Minuten

1.600 Stunden im Jahr

Druck und Satzkosten je
100 Visitenkarten inkl. Satz: 30,00 EUR

NEU | E | pro Jah
ternes Einsparpotential pro Jahr
Prozessdaver: 4-8 Tage "
Aufwand intern pro VK: 8 Minuten ca. 50.000 EUR
330 Stunden im Jahr Externes Einsparpotential pro Jahr
Druck und Satzkosten je ca. 80.000 EUR

100 Visitenkarten inkl. Satz: 14,00 EUR

Umsatzvolumen

ca. 70.000 EUR

17 February 2011
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Grof3handler fir techn. Anlagen

* Businessmodell

— GroBBhandler unterstiitzt seit Jahren deutschlandweit Einzelhéndler beim Vertrieb
von techn. Anlagen im Bereich Marketing und einzelnen Verkaufs-Mailings.

— ZIEL: Erweiterung dieser Aktivitaten und Einbeziehung der Hersteller in diesen
Prozess duch Einsatz eines Online-Portals:

* Produkte

— Geschaftsausstattung

— Templates fir Info-, Image- und Aktionsflyer

— Templates fir Mailings inkl. Lettershop oder Beilagen

— Datenblatter der Hersteller fir jeden Einzelhéndler versioniert

17 February 2011 Progressive, Profitable Printing



EBERL PRINT und Grof3handler fir techn.
Anlagen

Beispiel:

t 1 t

\ l Hersteller 1 ’ Hersteller 2 Hersteller 3
v

Vertrieb —
<
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VORTEILE
Hersteller | GroBhandler _ Einzelhéindler | Druckpartner

Onlineportal fir Hohe Kundenbindung  Online-Generierung ~ Kundenbindung
technische aller Drucksachen
Datenblatter

Kostenreduzierung  Umsatzsteigerung Onlinearchiv Hoheres
Druckvolumen
Umsatzsteigerung  Anreizsystem fir Kosteneinsparung Besserer Ertrag durch
Partnerprogramm Zusammendruck
Steuerung der Zeitvorteil Umsatzsteigerung
Marketingaktivitaten 125.000 EUR

Neukundengewinnung Zugrift aut
Marketingkompetenz

des Grof3handlers

Umsatzsteigerung

17 February 2011 Progressive, Profitable Printing



Vielen Dank tir lhre

Autmerksamkeit
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